11 Sole 24 Ore Mercoledi 12 Marzo 2025— N.70

21

Imprese & Territori

UE, ALLEANZA SULLA CHIMICA

Il ministro delle Imprese e del made in
Italy, Adolfo Urso, ha sottoscrittoieriil

“non-paper” (documento informale)
sullachimica europea, assieme a

Francia, Repubblica Ceca, Romania,
Slovacchia, Spagna, Ungheria e Paesi
Bassi,dando vita all'“Alleanza per il
rilancio del settore chimico in Europa”.
Ildocumento chiede alla Commissione

europeadirealizzare un “Eu Critical
Chemicals Act” che, analogamente al
“Critical Raw Materials Act”, definisca
una lista di molecole strategiche perla
chimicae le industrie collegate.

Regione Lazio, speso 1'86,37%
dei fondi per I'agricoltura

Sviluppo rurale

Per il programma
PSR 2014-2022 erogati
ad oggi 967,7 milioni

Entro fine 2025 ci saranno
ulteriori pagamenti effettivi
per 122,07 milioni

Andrea Marini

Per il Programma sviluppo rurale
(PSR)2014-20221aRegione Lazioha
erogatoad oggi in totale 967,7 milioni
dieuro, parial 86.3% delladotazione
finanziaria disponibile per I'attua-
zione del programma. Un risultato
cheha consentito allaRegione di su-
perare la cosiddetta “soglia del di-
simpegno automatico” al 31 dicem-
bre 2024, utilizzando a pienole risor-
se finanziarie disponibili e, soprat-
tutto, quindi evitando le decurtazioni
finanziarie elarelativa restituzione
dei fondi alla Unione europea per il
mancato utilizzo delle stesse risorse.
I dati emergono dalla elaborazione
effettuata dalla direzione Agricoltura
della Regione Lazio.

Numeri, che, spiegano dalla Re-
gione, permettono «divedere sem-
pre pil ravvicinato I'obiettivo di
utilizzare completamente le risorse
finanziarie messe a disposizione
del PsrLazio 2014-2022; che, anche
attraverso la procedura concordata
e messo a punto con il ministero
dell’Agricoltura per la modifica dei
“tassi di cofinanziamento”, per-
metteranno di raggiungere tale

obiettivo con un certo anticipo ri-
spetto al termine del 31 dicembre
2025». Cio vuole dire - spiega anco-
ra la Regione - che entro tale sca-
denza «saranno erogati ulteriori
pagamenti effettivi per 122,07 mi-
lioni di euro a cui siaggiungono 15,3
milioni del fondo Next Generatio-
nEU e quelli che saranno effettuati,
fuori dal rischio disimpegno», per
il Complemento regionale per lo
Sviluppo Rurale (Csr) 2023/27.

1967,7 milioni erogati, aggiunge
la Regione, posizionano I’ente «al
secondo posto, solo dopo la Valle
d’Aosta, che ha il Psr con minor do-
tazione finanziaria d’Italia, trale 12
regioni che hanno sceltol’ Agenzia
per le Erogazioni in Agricoltura
(Agea) quale organismo pagatore, e
nelle prime cinque posizionialivel-
lo nazionale, prima di un ampio
pacchetto di Regioni che, ben at-
trezzate, hanno storicamente sem-
pre precedutoil Lazio in termini ef-
ficienza finanziaria».

L’analisi poi si concentra sulla
qualita della spesa: «LaRegione La-
zio - prosegue - si € contraddistinta
per un corretto equilibrio trale varie
misure diintervento, conimportan-
tilivelli di utilizzazione da parte del-
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Evitate le decurtazioni
finanziarie e la relativa
restituzione dei fondi
alla Ue per il loro
mancato utilizzo

le cosiddette “misure strutturali”,
quelle pil1 consone ad una politica
degliinvestimenti, maanche conun
set di pagamentiimportanti afavore
dimisure volte a premiare metodi di
produzione sostenibili e rispettosi
dell’lambiente, su tuttil’agricoltura
biologia e il benessere animale, ed
infine con un focus importante sulle
politiche per il ricambio generazio-
nale in agricoltura (start up)».
Inumeri dei finanziamenti regio-
nali siinseriscono in un trend positi-
vo peril settore primario del Lazio. A
fine 2024 si sono registrate 40.172
imprese, con una variazione dello
stock paria +0,93 per cento, in con-
trotendenza rispetto al -1,06% nazio-
nale. Anche I’export regista numeri
positivi: nel 2024, sono stati esportati
quasi 414 milioni di euro di prodotti
agricoli, +9,3% rispetto all’anno pre-
cedente. Untrend che hasuperatoil
totale nazionale (fermo a +5,1%).
«Abbiamo puntato principal-
mente sulle tematiche che ritenia-
mo fondamentali. Mi riferisco -
spiega Giancarlo Righini, assessore
al Bilancio e all’Agricoltura della
Regione Lazio - alla sensibilita nei
confronti dei giovani agricoltori; al-
la spinta verso un modello di pro-
duzione agricola sostenibile; all’at-
tenzione a favore delle condizioni
dibenessere deglianimaliin alleva-
mento; all’introduzione di un ap-
proccioinnovativo alle problemati-
che del rafforzamento del tessuto
socio-economico nelle zone rurali;
alla consapevolezza circalaneces-
sita difavorire ’'ammodernamento
e la competitivita delle imprese
agricole e di quelle della trasforma-
zione e della commercializzazione
con investimenti e innovazione».
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La missione. Nel 2028l lancio per agganciare e riposizionare un satellite

D-Orbit imbarca Eutelsat
nel carro attrezzi che
allunga la vita ai satelliti

Space economy

Il big europeo entra nella
missione Rise finanziata
dall’Esa con 119 milioni

Luca Orlando

Serve uno strappo? Svolgendosi il
tuttoa 36mila chilometrididistanza
dalla terrale cose saranno un poco
pill complicate. Ma in fin dai conti
Pobiettivo € questo: realizzare un
veicolo spaziale in grado diaggan-
ciare un satellite e spostarlo in
un’altra orbita, per prolungarne
lattivita o accompagnarlo versoun
fine vita che non generi danni.
Obiettivo che compie oraun de-
cisivo passoinavantigrazie all’ac-
cordo siglato tra D-Orbit ed Eutel-
sat. L’operatore satellitare, tra i
leader globali del settore, entrain-
fatti nel progetto Rise coordinato
dalla Pmi lombarda, missione fi-

nanziata dall’Agenzia Spaziale Eu-
ropea con 119 milioni di euro per
dimostrarela possibilita di aggan-
ciare in orbita un satellite geosta-
zionario, modificarne I’assetto e
prolungarne l’attivita.

Fulcro del progetto € Gea, veico-
lo progettato dalla Pmi comasca per
dimostrare nuove capacita orbitali,
tracuil’avvicinamento, I’attraccoe
I’'assunzione delle funzioni di con-
trollo dell’assetto e dell’orbita diun
altro veicolo spaziale per scopi co-
mel’estensione della vita operativa,
ilriposizionamento, lariparazione
einfine lo smaltimento.

Se per questamissionela “finan-
za” non rappresentava pill un pro-
blema, grazie ai 119 milioni messia
disposizione da Esa, a cui siaggiun-
geilround da 150 milioni chiusolo
scorso anno da D-Orbit, la collabo-
razione con Eutelsat rappresentaun
passo fondamentale nel trasforma-
re questa tecnologia in un servizio
commerciale valido per gli operato-
risatellitari di tutto il mondo: Eutel-
sat rappresentera il punto di vista
del cliente nello sviluppo del servi-

zio, fornendo informazioni sulle
esigenze concrete e contribuendoa
portare sul mercato il primo servi-
zio europeo di estensione della vita
operativa dei satelliti. «L’esperienza
diEutelsat nelle operazionideisa-
telliti in orbita geostazionaria -
spiega Stefano Antonetti, VP Busi-
ness Development and Institutional
Sales di D-Orbit - € fondamentale
per definire un servizio che non solo
e tecnologicamente avanzato, ma
ancheallineato conle esigenze reali
degli operatori. Collaborazione che
ciavvicina ulteriormente all’offerta
diunasoluzione commerciale perle
operazioni di End-of-Life, inclusa
I’estensione della vita dei satelliti».

«Eutelsat - commenta Arlen
Kassighian, Group Chief Enginee-
ring Officer di Eutelsat - ha unalun-
gatradizione nel completarele ope-
razioni di fine missione per i satelliti
in GEO in conformita con le migliori
pratiche nazionali e internazionali
per una gestione responsabile del-
I’ambiente spaziale. Accogliamo
con favore questa opportunita di
partecipare con D-Orbit alla missio-
neRISE, che dimostrera un’opzione
aggiuntiva per gestire con successo
le attivita di End of Life».

I11ancio della missione, per un
oggetto di circa tre tonnellate, di
cui 800 chilidi carburante, € previ-
stonel 2028.

Ma concretamente, cosa fara il
nuovo veicolo? Dopo aver testato i
suoi sistemi salira al cosiddetto ci-
mitero geostazionario, circa 100
km pitin alto di quota 36mila km,
dove i satelliti vengono ’parcheg-
giati’ dopo aver raggiunto la fine
della loro missione.

Qui si incontrera con il satellite
attivo del cliente, uniformandosial-
la sua velocita e traiettoria, aggan-
ciandosi all’anello che originaria-
mente aveva unito il satellite al suo
lanciatore. In seguito cambiera il
suo assetto e la sua orbita, dimo-
strando di avere la capacita di ma-
novrare la navicella spaziale del
cliente, per poirilasciare il target e
riposizionarsi altrove.
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Collaborazione tra Manifattura e Servizi Avanzati per il Futuro dell'Industria

L'economia di Lecco e Sondrio si trova ad affrontare sfide rilevanti, ma al contempo offre numerose opportunita di crescita e adattamento. Le imprese locali devono costantemente esplorare nuovi mercati e migliorare
I'efficienza operativa per fronteggiare le incertezze future. Con il sostegno delle istituzioni e una visione strategica ben definita, possono superare le difficolta attuali e prosperare nel lungo periodo. Negli ultimi mesi del
2024, il 43% delle aziende ha registrato una crescita del fatturato e il 40% ha riscontrato un aumento di ordini. Questi risultati evidenziano come le imprese di Lecco e Sondrio abbiano saputo adattarsi efficacemente
alle sfide economiche, migliorando la propria posizione finanziaria. Quelle che seguono sono sei eccellenze del comprensorio nei diversi settori: Articoli di Gomma, Pavimenti, Isolanti per l'edilizia, Opere edili stradali
e idrauliche, Serramenti, Costruzioni e Ristrutturazioni. Queste aziende si distinguono per la loro capacita di innovare, anticipare le tendenze e rispondere con efficacia alle sfide del mercato globale.

INFORMAZIONE PROMOZIONALE ™

Flessibile, dinamica e sempre pronta a
fornire consulenza nella scelta dei pro-
dotti, da oltre 50 anni DER-GOM Srl ¢
una realta affermata nella realizzazione
di mescole di gomma per la produzione
diarticoli tecnici industriali.“Grazie a que-
sti tratti distintivi abbiamo percorso molta
strada dalla fondazione nel 1967 - afferma
I'AD Giorgio Bolis - La differenziazione
dei mercati che spaziano dagli elettrodo-
mestici al rivestimento rulli, dagli articoli
per il settore ferroviario alle calzature ci ha
consentito di attraversare indenni le crisi
economiche di questi anni". L'azienda si
sta affacciando ai mercati europei e pun-
ta a crescere all'estero posizionandosi in
settori di nicchia.

La fidelizzazione del cliente & centrale
per DER-GOM: il team sviluppa i prodotti
in partnership con la committenza, colla-
borando inoltre con il Politecnico di Mi-
lano per promuovere progetti innovativi.

Mercati di nicchia, Staff giovane, molti Progetti.
DER-GOM: Azienda in Crescita nel settore Gomma

Altro obiettivo raggiunto € il rinnova-
mento del team con linserimento di
giovani talenti. Nel 2027 I'impresa festeg-
gera 60 anni e nuove sfide sono sempre
dietro I'angolo: “Siamo fieri di essere un
pezzo di quell’ltalia che non si arrende, di-
sposta a scommettere sul futuro” conclude
Bolis. - www.dergom.com

ISOLCALOR, Soluzioni innovative a secco
per un’Edilizia Efficiente e Sostenibile

Fondata dal Geom. Emilio Bonardi nel
1980, Isolcalor Srl nasce come rivendita
di materiali isolanti per I'edilizia.

A fine anni ‘80 il fondatore introduce con
lungimiranza la posa in opera di sistemi a
secco, oggi l'attivita principale dell'azien-
da guidata dalla seconda generazione.
Da 45 anni Isolcalor opera nel settore edi-
lizia con interventi di tecnologia leggera
su nuove realizzazioni e ristrutturazioni
per terziario, residenziale, commerciale,
ospedaliero, scolastico e alberghiero.
Collabora con aziende leader nel settore
per fornire soluzioni all'avanguardia per
la realizzazione di pareti, contropareti
e controsoffitti.

Nell'ultimo decennio ha affiancato ai
sistemi di tamponamento per esterni in
lastre cementizie la realizzazione di cap-
potti termici, completando la gamma di
soluzioni per involucri esterni.

Offre inoltre interventi di compartimen-

tazione e protezione al fuoco, fonoiso-
lamento e fonoassorbimento, anche a
livello industriale.

Con un ufficio tecnico e uno staff in
grado di rispondere a ogni esigenza del
cliente, Isolcalor pone al centro impegno
e professionalita, fondamentali per con-
tinuare a crescere nel settore.
www.isolcalor.it

RAM SERRAMENTI: Qualita su misura per
Porte, Finestre e Sistemi Oscuranti

Fondata nel 2004 a Malgrate, RAM
Serramenti da 20 anni seleziona con
cura e passione le migliori soluzioni per
Serramenti (PVC, Alluminio e Legno), Si-
stemi Oscuranti, Porte interne, Porte Blin-
date e Pergole, distinguendosi per quali-
ta dei materiali e attenzione ai dettagli.
RAM si impegna ad offrire soluzioni per-
sonalizzate e su misura che uniscano
estetica, funzionalita e durata, rispon-
dendo a ogni esigenza del cliente.

Nel 2012 trasferisce la sede in un nuovo
Showroom a Civate, tra i piu grandi e for-
niti spazi espositivi in Italia.

Tra i punti di forza dell'azienda ce la
grande attenzione ai clienti nelle fasi del
pre e post-vendita, con servizi d'eccellen-
za come la manutenzione programmata
annuale. Vanta inoltre squadre interne di
posatori qualificati e certificati, un plus ri-
spetto alla maggior parte dei competitor
che si avvalgono di squadre esterne.

Recentemente RAM ha ottenuto l'atte-
stato SOA, certificazione che le consente
di partecipare alle gare di appalto per
lavori pubblici.

Con la preziosa collaborazione di oltre
20 dipendenti, RAM Serramenti si attesta
tra le realta piu affermate sul territorio
lecchese.

www.ramserramenti.com

COLOMBO Pavimenti & Rivestimenti
nasce nel 1979 su iniziativa dei fratelli
Luigi, Mario e Giacomo Colombo come
punto di riferimento per famiglie e im-
prese alla ricerca di belle piastrelle, otti-
mi legnami, pavimenti posati con stile e
cura.

E un contesto di famiglie unite da rispet-
to e stima che porta i figli Paolo, Miriam
e Roberta a trasformare COLOMBO da
boutique in azienda, ad attrarre la gene-
razione dei nipoti Leonardo e Riccardo,
a formare collaboratori qualificati e fieri
di lavorare nel team Colombo.

Con fatturato di 10 milioni, 3 showroom
nelle province di Lecco e Monza, una
clientela sempre pil internazionale nel
settore privato e hotellerie, I'azienda
ricerca sempre nuovi prodotti, design
accattivanti, materiali d‘avanguardia,
tecnologie avanzate per posa e realiz-
zazione dei pavimenti. In costante dia-

COLOMBO Pavimenti & Rivestimenti
interpreta le Emozioni dell’Abitare

COLOMBO Pavimenti & Rivestimenti.
La Famiglia Colombo, Titolari

logo con fornitori e partner, COLOMBO
accompagna i clienti nel realizzare i loro
sogni: ogni commessa & cucita su misura
sulle esigenze di ciascuno.

Solidita, rispetto, impegno, serieta, cura,
passione, resilienza e dedizione guidano
ogni scelta aziendale di COLOMBO, per-
ché solo rispettando il passato e possibile
guardare con determinazione al futuro.
www.colombopavimenti.it

REDAELLI FRANCESCO Srl
Opere Edili, Stradali, Idrauliche. Punto di
riferimento per Professionalita e Innovazione

Sinonimo di alta qualita e innovazione
nel settore dell'edilizia stradale, idraulica
e civile, Redaelli Francesco Srl da oltre
60 anni mette al servizio di committen-
ti privati, aziende ed enti pubbilici la sua
comprovata esperienza nella realizzazio-
ne di opere edili e stradali, reti idriche e
fognarie, impianti termoidraulici.
Unendo competenza, affidabilita, pro-
fessionalita e passione per il proprio la-
voro cresce negli anni affermandosi nel
territorio lecchese e lombardo come una
realta capace di rispondere alle necessita
di svariati settori.

L'azienda di Dolzago ha elaborato il giu-
sto mix per rispondere alle esigenze di
un mercato in costante evoluzione: inve-
stire nell'innovazione e nella formazione
di tecnici e operai che, avvalendosi di un
parco macchine di ultima generazione,

assicurano lavori d'eccellenza nel massi-
mo rispetto di sicurezza e ambiente.
Affidabilita, rispetto delle tempistiche e
qualita senza compromessi sono i pilastri
di Redaelli Francesco Srl, che negli ultimi
anni si & dedicata anche a lavori comples-
si, come il raddoppio della dorsale idrica
dell'acquedotto Brianteo che ha previsto
la posa di un tratto sul fondo del lago di
Annone. - www.redaellifrancescosrl.it

F.LLI LOCATELLI partner a 360° per
costruzioni, infrastrutture e calcestruzzo

Impresa come attivita di crescita, Lavoro come
opportunita di formazione, Obiettivi quale rag-
giungimento di risultati competitivi nel territorio
lombardo. Sono questi gli stimoli che hanno por-
tato F.LLI LOCATELLI di Introbio (LC) a maturare
caratteristiche, capacita lavorative e di adattamen-

to per le diverse esigenze operative.

La realizzazione di infrastrutture & propedeutica
allo sviluppo economico e sociale: nel tempo l'al-

ta specializzazione ha portato la societa a

competitiva sia per la qualita delle costruzioni che
per la capacita di lavorare in ambienti difficili.

| collaboratori, risorsa principale dell’azienda, at-
traverso la loro crescita professionale si adoperano

per far ottenere grandi risultati all'impresa.

Tra i settori primari annovera la realizzazione di in-
frastrutture stradali con ponti e viadotti, ma anche
sottoservizi acquedotti, fognature e opere di ingegneria fluviale e naturalistica.

Dal 1994 e attivo I'impianto per produzione e consegna di calcestruzzo nel Circon-
dario Lecchese, portando la societa ad operare non solo direttamente ma anche al

servizio di altre aziende, qualificandosi con

normative ambientali. - https://locatelli-introbio.it/
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